@ ArChipel CATALOGUE DE SERVICES - 2026

OBSERVATOIRES DE PROSPECTION

Vos prochains clients existent
déja.

Archipel équipe les indépendants, consultants et PME pour trouver, structurer et convertir leur
activité — de la présence en ligne jusqu'a la prospection ciblée. On commence par un
diagnostic gratuit de 2 minutes qui situe votre maturité, puis on active la premiere brique

adaptée.

v Un systeme déterministe, sans boite v Chaque offre reliée a un besoin réel du v Des briques modulaires, activées selon
noire marché votre maturité

LE PARCOURS Le diagnostic vous situe. Chaque niveau

. oy » active la brique qui vous fait avancer.
Un parcours par niveau de maturité

Diagnostic Site web Offre de service Observatoire Autodiagnostic
Point de départ Exister en ligne Catalogue structuré Prospection ciblée Qualification
Gratuit - 2 min

NOS OFFRES PACKAGEES

Trois paliers, pensés pour s’empiler

LE PLUS COMPLET

OFFRE 1 - FONDATION OFFRE 2 - CONVERSION OFFRE 3 - PROSPECTION

Essentiel Pro Observatoire

aes 1 500 € r s 2 000 € - © 000 € i

+ 100 € HT/mois + 140 € HT/mois vatet+6-566-€ - tout inclus
+ 389 € HT/mois

v/ Site vitrine / landing page Tout Essentiel, plus :
professionnelle . . L, Tout Pro, plus :
v Autodiagnostic prospect intégré
v Catalogue d'offre structuré , I 7 Observatoire sectoriel de
Quialification des leads en amont prospects qualifiés
v Espace personnel de gestion du rendez-vous
Scoring par axe de besoin + CA
adressable
AUSSI DISPONIBLE A LA CARTE Chaque brique s'active indépendamment, classée par maturité
Site web Offre de service Observatoire Autodiagnostic
Votre vitrine et votre landing Structurez votre catalogue La cartographie des prospects Qualifie vos prospects avant le
page en ligne. Le point de d'offres. La clé de volte. ciblés de votre marché. rendez-vous.
départ.
P dés 200 € - sans dés 4 500 € + 249 €/mois dés 500 € + 40 €/mois

dés 1300 € + 100 €/mois abonnement



EXEMPLES DE LIVRABLES

Des produits réels, pas des maquettes.

Questionnaires interactife

f pour qualifier vos prospecte

Des solutions concrétes
pour trouver, qualifier
et convertir vos
prochains clients.

Quels sont aujourd'hui vos principaux
leviers d'acquisition clients ?

Recommandations | bouche-a-areille
Réseaux socisux
Publicité en figne

[2] Prospection directe

] utre levier

« Précident

Visibilité Qualification Prospection
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Sites internet professionnels
L pour exister et convaincre

ETAPE 3 GRATUIT

Le Diagnostic de
maturité

L’Observatoire

Chaque prospect scoré, chiffré (valeur
estimée si converti) et accompagné Restitue « par ol commencer » et
d'une accroche commerciale et du

signal détecté. La liste priorisée de qui

l'ordre des étapes selon les besoins

les plus forts. Le point d'entrée de tout

contacter, et pourquoi. le parcours.

PAR OU COMMENCER ?

Faites le point en 2 minutes.

On vous dit quelle brique activer en premier. L'accompagnement de mise

en route est disponible sur devis.

Observatoire - Prospects qualifics

@ Archipel

Résultats personnalicés
et recommandations

g Voici votre diagnostic

Volre maturité commerciale
Fatesaton

@ interméiaire \ 3 el
Veus avez de bannes bases. Quelques optimisations »
ous permettront diaccaldrer,
Comvession Acguiniton
Vos prochaines étapes recommandées
(] Améliorer volre visibilité en ligne
a Uin site profassionnal puur aseeoir votra créailte
2 Structurer votre offre
@ Clarifier ot valoriser votrs catalogue de service
3 Guain rospacts en amont
A un autadiagnostic
Vol e plan chaction complat
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GreenFlex
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Lancement d'une nouvelle
offre B28

GA acressable estiné

120000 €

ccroche commarcisie
“NovaTech accélire sa croissance :
notre solution peut structurer
54 prospection commerciale.”

Voir la fiche compléte -+

Débcervatoires de prospects 3

les bonnes cibles, au bon moment

ETAPE 4

L’Autodiagnostic

Un questionnaire que le client diffuse
a ses prospects pour les qualifier
avant le rendez-vous. Industrialise la
conversion.

Faire le diagnostic -

archipel.fr/diagnostic

contact@archipel.fr



